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На практиці ми стикаємося з тим, що власники або директори компаній 

несерйозно ставляться до питання рейдерства. Більшість вважає, що їхній бізнес або 

не цікавий рейдерам, або що проблема дуже ілюзорна, або взагалі, що від рейдерів 

можна легко відбитися. Тому діє принцип "поки грім не вдарить, нічого робити не 

буду". Але головна проблема полягає в тому, що, коли рейдерська атака 

відбудеться, захиститися буде дуже складно й довго, а фінансові втрати й наслідки 

можуть бути катастрофічні. Немає чіткого правила, що дає змогу визначити, який 

бізнес може зазнати рейдерської атаки, а який ні. Усе дуже ситуативно, але ця 

проблема спостерігається в усіх індустріях. Розуміння того, що ваш бізнес може 

бути об'єктом рейдерських атак, вже є ключем до захисту, оскільки власник бізнесу 

або директор завчасно думатиме над тим, як захистити бізнес, які процеси 

вибудовувати та як працювати з командою. 

Рейдерство стає складним, високоінтелектуальним та високоприбутковим 

бізнесом. 

1.Недосконалість законодавства, корупція в судовій та виконавчій системі 

2.Нестабільність політичної ситуації та перерозподіл власності між ФПГ 

(декілька центрів впливу, які знаходяться в стані перманентного конфлікту) 

3.Імпорт рейдерських технологій, команд і капіталів із інших країн у зв’язку із 

жорсткішим законодавством та активним втручанням держави в корпоративний 

конфлікт. 

Інструменти рейдерського арсеналу 

Проведення супер-потужних піар-компаній через підконтрольні ЗМІ 

Спроба державних структур тиснути на власників контрольного пакету акцій 

Підміна реєстру 

Фіктивні збори акціонерів  

� Які саме заходи профілактики варто впроваджувати, залежатиме і від 

індустрії, і від типу основних активів, і від історії самого підприємства, і від 

відносин між партнерами та співвласниками бізнесу. Для таких випадків важливо 

проводити спеціалізований антирейдерський аудит підприємства/бізнесу, робити 

прогнози, яким шляхом може статися рейдерське захоплення, від кого його можна 

очікувати, і, проаналізувавши цю інформацію, розробляти конкретну низку 

превентивних заходів. Відразу зауважимо, що на практиці можуть бути застосовані 
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різні методи захисту від рейдерства, бо тут немає універсальних прийомів, і вже 

кожен юрист креативить, як може.  

�На сьогодні невід'ємним елементом захисту від рейдерів та колекторів є 

наявність договору з надійною ліцензованою охоронною компанією.  

�Основна функція колекторів – стягнення боргів із боржників. Ця функція 

може також визначатися як послуга, що надається колектором відповідним 

кредиторам. У такому разі колектор виступає посередником між кредитором і 

боржником. Купуючи право вимоги до боржників у кредиторів, колектор фактично 

набуває статусу нового кредитора, що дозволяє йому вносити корективи в 

зобов’язання сторін. 

На сьогодняшній день діяльність колекторів врегульована мало якими 

законодавчими актами. Натомість, нещодавно таки відбувся прогрес в даній сфері, 

а саме, 19 березня цього року Президент України підписав закон «Про внесення 

змін до деяких законів України щодо захисту споживачів при врегулюванні 

простроченої заборгованості»(вступив в силу 14 квітня), який вносить зміни одразу 

до чотирьох Законів: "Про споживче кредитування»(15.11.2016), «Про фінансові 

послуги та державне регулювання ринків фінансових послуг»(12.07.2001), «Про 

Національний банк України»(20.05.1999) та Закон України «Про банки і банківську 

діяльність»(07.12.2000). �У будь-якому разі у боржника є право вимагати номер 

договору, дату його оформлення, дані первинного кредитора і тип договору між 

кредитором та колекторами (факторинг, доручення тощо). А також є право 

вимагати для ознайомлення завірені копії цих документів.  

�Будь-який збір інформації про фізичну особу без її згоди є незаконним. У разі 

порушення своїх прав така фізична особа може звернутися зі скаргою на незаконні 

дії, пов’язані зі збором, зберіганням і обробкою його персональних даних до 

спеціально уповноваженого органу державної влади з питань захисту персональних 

даних або до суду. 

� �Отже, законним цивілізованим методом стягнення боргу є звернення до 

суду. Колектори часто діють методом залякування та пресингу, використанням у 

листах-претензіях якихось «розумних» слів, банківських термінів та цифр. Є навіть 

випадки, коли колектори надсилають фальшиві рішення суду про стягнення боргу. 

Людина під таким тиском інколи погоджується віддати суму грошей, яку 

вимагають, аби тільки їй дали спокій. Але якщо уважно читати листи колекторських 

агентств, то може виявитися, що інформація надається людині з перекрученням 

змісту, термінів і понять. 

�Колектори НЕ мають права примусово стягувати заборгованість. Водночас 

вони мають право звернутися до суду з метою стягнення переуступленого їм боргу, 

і у випадку позитивного рішення суду звертатися до виконавчої служби для 

стягнення заборгованості. Слід зазначити, що колектори вкрай рідко вдаються до 

судового порядку стягнення заборгованості.  

� Боротьба з рейдерством та колекторами– справа не проста, і досвід штатного 

юриста часто-густо не дозволяє вибудувати ефективний захист бізнесу. Тут 
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потрібен специфічний досвід і вправність. Тому рекомендуємо залучати для 

подібних питань спеціалізованих адвокатів, які надалі працюватимуть як єдина 

команда зі штатними юристами (якщо такі є) та разом з тим на загальних підставах 

найняти охоронну компанію. 
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